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مدى اأهمية هام�س الجدية 
في بيع المرابحة للاآمر بال�صراء

د. محمّد فيروز 
باحث في الأكاديميّة العالميّة

 للبح�ث ال�سرعيّة 

تعريف هام�س الجدية : ه� المبلغ النقدي الذي يدفعه ال�اعد بال�سراء بناء على طلب من البنك في حالة الإلزام بال�عد 

للا�ستيثاق من اأن ال�اعد جاد في طلبه ال�سلعة , وليتاأكد البنك باإمكان تع�ي�س ال�اعد عن ال�سرر الفعلي الذي �سيلحق به 

من اأجل اإخلاف ال�اعد ب�عده. ومن المعروف اأن للمرابحة �س�رتين رئي�سيتين هما : 

مبداأ هام�س الجدية  فيها  يطبق  اأن  التي يمكن  بال�سراء هي  للاآمر  ومرابحة  بال�سراء.  للاآمر  ومرابحة  فقهية  مرابحة 

لتحقيق هدف معين لأحد طرفي العقد. وغالبا ما يتمّ في بيع المرابحة للاآمر بال�سراء اأن يطالب العميل البنك الإ�سلامي 

ب�سراء �سلعة يحدد اأو�سافها, ويت�عد ب�سرائها من البنك الإ�سلامي بعد تملك البنك ال�سلعة بثمنها وزيادة ربح معل�م. 

ومن المهم اأن ال�عد الذي �سدر من العميل يلزم ال�اعد ا�ستيفاء وعده , ويقت�سي التع�ي�س عن �سرر لحق بطرف م�ع�د 

له. وفي هذه المعاملة يج�ز للبنك اأن ي�سترط على العميل دفع هام�س الجدية حتى يتاأكد من قدرة العميل على تحمل �سرر 

فعلي لحق به ب�سبب اإخلافه ال�عد. وفي حالة مخالفة العميل وعده, اأخذ البنك المبلغ المدف�ع تع�ي�سا عن �سرر فعلي 

يتحمله حقيقة ب�سبب �سرائه ال�سلعة. ويج�ز للبنك بيع ال�سلعة في ال�س�ق حيث اإنه يتعر�س لمخاطر ال�س�ق ب�سبب انخفا�س 

ثمن ال�سلعة الذي ي�ؤدي اإلى خ�سارة البنك , وحينئذ ياأتي دور هام�س الجدية في اأن ياأخذ البنك قدرا معينا اأو الفرق بين 

�سعر ال�سراء و�سعر البيع اإل اأنه ليج�ز للبنك اأن ياأخذ اأكثر من قدر ال�سرر الفعلي اللاحق به.

وهناك حالة اأخرى يمكن اأن ي�ستفاد منها هام�س الجدية في المعاملات المالية المعا�سرة خ�س��سا فيما يتعلق بالعملية 

الم�سرفية التقليدية الماأل�فة بين التجار في ال�سناعة الم�سرفية منذ زمن بعيد, فاإنه من ال�سع�بة تطبيق مبداأ �سرعي ما 

ل�ج�د المخالفات ال�سرعية في تلك المعاملات التقليدية. تركز هذه المقالة على اأحد الق�سايا التي تتعلق خ�س��سا بمبداأ 

هام�س الجدية وتطبيقاته في بيع المرابحة للاآمر بال�سراء وهي م��س�ع هذه المقالة. 

مثلا , كما ه� معروف, اأن العادة التي يتع�د النا�س عليها وياألف�نها الي�م في �سراء ال�سيارة مثلا, هي اأن الراغب في �سراء 

ال�سيارة غالبا ما يك�ن حاله اأن يعين البائع ,ويدفع مبلغا معينا اأون�سبة معينة من المبلغ المقط�ع  مثلا مبلغ ي�ساوي 10٪ من 

�سعر ال�سيارة المراد �سراوؤها . اإذا كان �سعرها 100,000  رنجبيت فاإن ٪10 منه يعادل   10,000 رنجيت ثم يلجاأ العميل 

اإلى البنك للح�س�ل على التم�يل الإ�سلامي حتى يتمكن من ت�سديد المبلع الباقي الذي يعادل 90,000 رنجيت. فاإذا كان 

التم�يل ال�سلامي مبنيا على المرابحة للاآمر بال�سراء, فاإن البنك �سي�ستري ال�سيارة من �سانع معين بثمن حال ثم يبيعها 

للعميل بثمن م�ؤجل زائد على ثمنه الحالي والق�سية التي نحن ب�سددها الآن هي التكييف الفقهي المنا�سب لمبلغ  10٪. هل 

يعتبر عرب�نا فيك�ن العميل قد دخل في عقد البيع مع البائع اأو ال�سانع , ول يج�ز للبنك اأن ي�ستريها من ال�سانع ويبيعها 

له مرابحة؟ اأو اأنه يعتبر هام�س الجدية التي لي�س بعقد فيج�ز للبنك �سراوؤها من البائع؟ اأو اأنه يعتبر  من قبيل ت�سرف 

الف�س�لي حيث يك�ن العميل قد ا�سترى ال�سيارة قبل اأن ي�كل به؟ وانتهى هذا كله اإلى ثلاثة اأ�سياء كالآتي:

بيع العرب�ن. 1

هام�س الجدية. 2

وت�سرف الف�س�لي. 3
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التكييف الفقهي )1(: بيع العربون

عرفه مجمع الفقه الإ�سلامي : بيع ال�سلعة مع دفع الم�ستري مبلغاً من المال اإلى البائع على اأنه اإن اأخذ ال�سلعة 

احت�سب المبلغ من الثمن  , واإن تركها فالمبلغ للبائع )قرار رقم: ٧2 )٨/3(1( . وي�سترط اأن يقيد بفترة 

زمنية يتفق عليها الطرفان. واأن العرب�ن الذي يدفعه الم�ستري يك�ن جزءًا من الثمن اإن اأم�سى البيع, واإل 

فه� للبائع اإن عدل الم�ستري عن ال�سراء, وهذا من باب خيار ال�سرط, واإذا كان مبلغ 10,000 رنجية الذي 

دفعه العامل يعتبر فقها بيع العرب�ن فاإن على العميل ف�سخ هذا البيع اأو المعاملة مع التاجر قبل اأن يتعاقد 

خلاله,  من  التي  معين  بزمن  يتقيد  اأن  يجب  الإ�سلامي  الفقه  مجمع  قرره  كما  العرب�ن  فبيع  البنك.  مع 

البنك الذي �سي�ستري  اإلى  ال�سيارة فلجاأ  له �سراء  اأن يبحث عن مم�ل يم�ل  العميل  مثلا �سهر, ي�ستطيع 

نف�س ال�سيارة من التاجر. اإل اأن هذا ل يمكن اإنجازه لأن بيع العرب�ن من عق�د المعاو�سات اللازمة التي 

تترتب عليه اآثاره ال�سرعية مثل انتقال ملكية ال�سيارة ب�سبب ذلك اإلى العميل والمبلغ الذي دفعه العامل يك�ن 

ممل�كا للبائع. ويلاحظ هنا اأن للبائع حرية في اأن يبيع ال�سيارة لمن �ساء بعد م�سي مدة العرب�ن دون اأن 

يدفع العميل جميع الثمن فلا فائدة في اأن يبحث العميل المم�ل ل�سراء ال�سيارة. وعلى هذا, فاإن هذا التكييف 

الفقهي  ل ينا�سب التطبيق العملي لهذه المعاملة.

التكييف الفقهي )2(: ت�شرف الف�شولي

هناك من اقترح باأن تك�ن المعاملة بين العميل والبائع ف�س�لية حيث اإن العميل ا�سترى ال�سيارة نيابة عن 

لي�س  اأنه  اإلى  القتراح  م�ؤيد هذا  العمليّة. فذهب  اإذنه في هذه  ,والح�س�ل على  بذلك  ت�كيله  قبل  البنك 

هناك مانع �سرعي من اأن يتحمل البنك الم�س�ؤوليات والمخاطر وال�سمان الذي يتحمله العميل ب�سبب �سرائه 

ال�سيارة ,ومن هذه الم�س�ؤوليات تحمّل مخاطر ت�سديد ما تبقى من ثمن ال�سيارة كله الذي يجب دفعه في مدة 

العرب�ن حتى ل يبيع البائع ال�سيارة ل�سخ�س اآخر. والبنك في هذه الحالة يتحمل تلك الم�س�ؤولية قبل اأن يعين 

العميل وكيلا عنه في �سراء ال�سيارة  وفي الحقيقة, اإنّ ت�سرف الف�س�لي الذي تحدث عنه الفقهاء يغاير 

ما م�سى ذكره. اإذا تاأملنا حقيقة هذا الراأي, وجدنا اأن ال�كالة لها اأركانها و�سروطها التي يجب ت�فرها 

لترتّب اآثارها ال�سرعية عليها والتي من دونها لي�س لل�كالة اأثر �سرعي. ومن تلك ال�سروط: اأن يك�ن البنك 

قادرا على القيام بما وكل به العميل اإل اأنه في هذه الحالة ل ي�ستطيع البنك �سراء ال�سيارة من البائع لأن 

العميل قد ملكها عن طريق بيع العرب�ن ال�سحيح عند من يق�ل به ,وتترتب عليه اآثاره مثل انتقال الملكية.

التكييف الفقهي )3(: هام�س الجدية

ب�عده  العميل  ثقة  للتاأكد من  اأن هام�س الجدية دفع  الذكر,نجد  الآنف  تعريف هام�س الجدية  بناء على 

اأن هذه الق�سية  اإل  اأخذ هذا المبلغ منه في حالة نك�له ال�عد  �سراء ال�سيارة من البائع حتى يمكن للبائع 

تختلف عن ممار�سة عادية لهذا المبداأ لأن الذي وعد ب�سراء ال�سيارة ه� العميل والذي ا�ست�فى ال�عد ه� 

البنك. فهل يج�ز مثل هذه المعاملة؟ اأرى اأنه لي�س من المفرو�س اأن ي�ست�في العميل وعده بنف�سه بل يج�ز 

لطرف اآخر مثل البنك  اأن ي�ست�في ذلك ب�سراء ال�سيارة التي وعد ب�سرائها العميل , ثم بيعها للعميل مرابحة 

اأي �سرر والعميل قد ح�سل على مق�س�ده وه�  البائع ل يلحق به  العميل. ولأن  اأن ير�سي بذلك  �سريطة 

�سراء ال�سيارة بما يتغابن به النا�س , وكذلك تحقق مق�س�د البنك في الح�س�ل على الربح في هذه المعاملة. 

الخلا�سة

والخلا�سة اأن مبداأ هام�س الجدية له اأهمية كبيرة في �سناعة الم�سرفية الإ�سلامية ل �سيما فيما يخ�س 

ال�عد الملزم من اأحد طرفي العقد ليتمكن الم�ع�د له التع�ي�س عن �سرر فعلي الذي قد يلحق به من اأجل 

اأنه يك�ن حلا �سرعيا لبع�س الم�ساكل ال�سرعية التي حلّت بالعملية  اإلى   اإ�سافة  عدم وفاء ال�اعد ب�عده. 

الم�سرفية المعا�سرة ب�سبب ما ياألفه النا�س منذ القدم.                


