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صيغة BNPL اشتر الآن وادفع لاحقا في الميزان  
د. سامر مظهر قنطقجي 

رئيس تحرير مجلة اHقتصاد ا3س1مي العاFية

 

 Felix Aidala, Daniel Mangrum, Wilbert van der Klaauw :نشر ا&ؤلفون
ف مـوقـع ا=حـتـيـاطـي الـفـيـدرالـي اEمـريـكـي - نـيـويـورك, مـقـا=ً بـعـنـوان: (مـن يـسـتـخـدم صـيـغـة اشـتـر 
ا[ن وادفـع =حـقـًا?) بـتـاريـخ ٢٦-٩-٢٠٢٣, ثـم أعـاد الـنـاشـرون بـتـاريـخ ١٤-٢-٢٠٢٤ إصـدار مـقـال 
بـــعـــنـــوان: (كـــيـــف و&ـــاذا يـــســـتـــخـــدم ا&ـــســـتـــهـــلـــكـــون خـــيـــار اشـــتـــر ا[ن, ادفـــع =حـــقـًــا?), بـــعـــد صـــدور 
اسـتـطـjعـات تـوقـعـات ا&ـسـتـهـلـكـي لـلـوصـول إلـى ا=ئـتـمـان. تـلـك ا=سـتـطـjعـات يـجـري fـديـثـهـا كـل 

أربعة أشهر كوحدة دورية من vنة اuبراء الدائمة.  
 .BNPL تــكــونــت عــيــنــة الــدراســة مــن حــوالــي ١٠٠٠ أســرة, مــع ٢٠٠ أخــرى أبــلــغــت عــن اســتــخــدام

وسوف ندرج ترجمة ا&قالي ف هذا العدد لتعميم النفع والفائدة. 

: أن نـظام (Buy Now, Pay Later) قـد أصـبح وسـيلة دفـع شـائـعة  1ذكـر ا;ـؤلـفون فـي مـقالـهم اrول

بـشكل مـتزايـد بـM اrمـريـكيM فـي الـسنوات اrخـيرة. لـتوفـيره لـلمتسوقـM ا;ـرونـة الـ6زمـة لـدفـع ثـمن السـلع 

واçدمات، وعادةً بدون فائدة. وحدد (مكتب اwماية ا;الية للمستهلك): 
مجا.ت الضرر اPتمل للمستهلك ا;رتبط باستخدامه ا;تزايد لهذا النظام. ۱.
خطر تراكم الديون ا;فرط، وا7فراط في õديدها. ۲.

بـينما يـرى مـؤيـدو BNPL أنـها تـتيح ûسـM الـوصـول إلـى ا.ئـتمان، وتـزيـد الـشمول ا;ـالـي، لـسهولـة ا;ـوافـقة 

  .Mاطر والفوائد بالنسبة للمستهلكüعليها وسرعتها. وأن هناك حاجة إلى مزيد من البحث لتقييم ا

 Felix Aidala, Daniel Mangrum, and Wilbert van der Klaauw, Who Uses “Buy Now, Pay 1

Later”?, Federal Reserve Bank of New York, SEPTEMBER 26, 2023, Link.
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فــا7قــبال غــير مــتناســب بــM ا;ســتهلكM الــذيــن لــديــهم احــتياجــات ائــتمانــية غــير مــلباة، وإمــكانــية وصــول 

محـدودة إلـى ا.ئـتمان، وهـشاشـة مـالـية أكـبر. فـي الـوقـت الـذي تـعمل فـيه هـذه الـصيغة عـلى تـوسـيع نـطاق 

الـشمول ا;ـالـي، خـاصـة rولـئك الـذيـن لـديـهم درجـات ائـتمانـية مـنخفضة، ويُـعتقد أن خـطرًا قـد يـساهـم فـي 

تراكم الديون ا;فرط.  

 :BNPL ول على أن استخدامrتركزت نتائج ا;قال ا
أعلى إلى حد ما، بالنسبة ل§ناث وا;ستأجرين واrفراد الذين ليس لديهم شهادة جامعية.  ۱.
يزيد الشمول ا;الي، اPفوف باüاطر.  ۲.
قــروضــها جــذابــة خــاصــة ;ــن لــديــه احــتياجــات ائــتمانــية غــير مــلباة وإمــكانــية وصــول محــدودة إلــى ۳.

ا.ئتمان. 
أن ا.ســـتخدام ا;ـــتكرر لـــها مـــؤداه تـــراكـــم مـــفرط لـــلديـــون، مـــع مـــرور الـــوقـــت، وهـــذا يـــؤثـــر عـــلى ٤.

  .Mا;ستهلك
يزيد إنفاق العم6ء بنسبة تتجاوز ۲۰٪ عندما تكون متاحة. ٥.

: قـروض مسـتحقة السـداد عـلى أربـعة  1عـرّف مـكتب مـراقـبة الـعملة صـيغة (اشـتر اÅن ادفـع .حـقا) بـأنـها

  :Mمن ا;شارك Mنوع Mمل أي رسوم مالية. وقد فرقت الدراسة الثانية بû .أقساط أو أقل و

فــئة الــضعفاء مــالــيًا، وهــم الــذيــن حــصلوا عــلى درجــة ائــتمانــية أقــل مــن ٦۲۰، أو ´ رفــض طــلب ۱)

ائتمانهم في العام ا;اضي، أو تأخروا في سداد قرض ;دة ث6ثM يومًا أو أكثر في العام ا;اضي. 

فئة اLستقرون ماليًا، وهم جميع ا;شاركM اÅخرين. ۲)

 :BNPL وتوصل ا;ؤلفون في مقالهم الثاني إلى أنه من خ6ل صيغة

õيل اrسر اrكثر هشاشة إلى استخدامها 7جراء عمليات شراء متكررة وصغيرة نسبيًا. -

اrشـخاص الـهشون مـالـيًا أكـثر عـرضـة .سـتخدام (اشـتر اÅن وادفـع .حـقًا) فـي عـمليات الشـراء الـصغيرة -

ا;تكررة، - وهذا يتناقض مع نتائج ا;سح السابق -. 

 Felix Aidala, Daniel Mangrum, and Wilbert van der Klaauw, How and Why Do Consumers 1

Use “Buy Now, Pay Later”?, FEBRUARY 14, 2024, Federal Reserve Bank of New York, Link.

www.kantakji.com	 	من	 ٨٣الصفحة	 ١٠ 	https://giem.kantakji.com

http://www.kantakji.com
https://libertystreeteconomics.newyorkfed.org/2024/02/how-and-why-do-consumers-use-buy-now-pay-later/
https://giem.kantakji.com


	GIEM-	Volume	No.	144,	June	2024	-	Dhu	al-Qidah	-1445

قــام حــوالــي ۷۲٪ مــن ا;ســتخدمــM ا;ســتقريــن مــالــيًا و ۸۹٪ مــن ا;ســتخدمــM الــضعفاء مــالــيًا بــإجــراء -

عمليات شراء متعددة من (اشتر اÅن وادفع .حقًا) على مدار ا.ثني عشر شهرًا ا;اضية. 

اrسـر الـهشة مـالـيًا مـن ا;ـرجـح وبـشكل غـير مـتناسـب تسـتخدم BNPL بـترددات أعـلى، ويـبدو أنـها -

تبنت (اشتر اÅن وادفع .حقًا) كخيار دفع منتظم. 

ا;سـتخدمـون الـضعفاء مـالـياً أكـثر عـرضـة بـث6ثـة أضـعاف مـن ا;سـتخدمـM ا;سـتقريـن مـالـياً .سـتخدام -

(اشـتر اÅن وادفـع .حـقًا)، وهـذا يشـير إلـى ازديـاد اسـتخدام هـذه الـصيغة طـا;ـا اسـتمرت اrسـر الـهشة 

ماليًا باعتمادها. 

إن ٦۲٪ مـن ا;سـتخدمـM الـضعفاء مـالـيًا لـديـهم مـتوسـط شـراء أقـل مـن ۲٥۰ دو.رًا، مـقارنـة بـحوالـي -

 ۱۷٥۰ Mسـر ا;سـتقرة مـالـيًا بـrا;سـتقريـن مـالـيًا. بـينما مـتوسـط الشـراء لـدى ا M٤٤٪ مـن ا;سـتخدمـ

دو.رًا و ۲۰۰۰ دو.رًا. 

وبــربــط ا.ســتجابــات الــنوعــية بــالــنتائــج ا;ــتعلقة بــالــتكرار ومــبالــغ ا7نــفاق، اســتطاع ا;ــؤلــفان رســم صــورة 

ل6ستخدام التفاضلي للقروض ا;تعثرة من خ6ل الهشاشة ا;الية، كالتالي: 

يركز ا;ستقرون ماليًا، على استخدام (اشتر اÅن وادفع .حقًا) على عدد محدود من ا;شتريات. -

يساعد Øنب الفائدة في زيادة ا.قبال على استخدام (اشتر اÅن وادفع .حقًا). -

nـيل ا.سـتخدام بـM الـضعفاء مـالـيًا إلـى بـطاقـة ا.ئـتمان، 7جـراء عـمليات شـراء مـتوسـطة اwجـم خـارج -

ا;يزانية بشكل متكرر. لذلك õثل بطاقات ا.ئتمان وسيلة للديون قصيرة اrجل.  

صيغة (اشتر اÅن وادفع .حقًا) جذابة ل∞فراد الذين يقتربون من اwد ا.ئتماني اçاص بهم.  -

قـد يـختار اrشـخاص الـذيـن لـديـهم رصـيد مـتاح، صـيغة (اشـتر اÅن وادفـع .حـقًا) للمشـتريـات مـتوسـطة -

اwجم، كوسيلة لتجنب حمل الرصيد وتراكم الفوائد. 

صيغة البيع اXجل في التمويل اVسBمي: 

إن صـيغة الـبيع اXجـل - فـي الـتمويـل اVسـBمـي - تـقابـل صـيغة (اشـتر اXن وادفـع ^حـقًا)، وهـي بـيع 

اrجـل نـفسه سـواء كـانـت rجـل أو تقسـيطًا عـلى دفـعات وسـواء رُكـبت هـذه الـصيغة عـلى ا;ـرابـحة أو عـلى 

ا.ستصناع. 

www.kantakji.com	 	من	 ٨٣الصفحة	 ١١ 	https://giem.kantakji.com
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nـوّل الـبيع اÅجـل ا;شـتريـن عـمومًـا، والـبائـع هـو ا;ـمول إذا كـان الـبيع مـباشـرًا، فـا;شـتري يسـتلم سـلعته مـن 

الـبائـع دون أن يسـدد شـيئًا أو قـد يسـدد جـزءا مـن قـيمتها، وهـذا جـائـز مـا دامـت السـلعة مـباحـة، ثـم قـد يسـدد 

ا;شـتري كـامـل الـثمن .حـقًا أو يُقسـطه. لـكن إذا زاد الـثمن أو جـزء مـنه عـند تـأخـر سـداد قسـط أو أكـثر، صـار 

ربا محرمًا.  

وقـد يـتوسـط ≥ـول (طـرف ثـالـث) عـمليات الشـراء بـM الـبائـع وا;شـتري بشـراء السـلعة ثـم بـبيعها بـسعر أعـلى، 

وقـد يسـتفيد هـذا ا;ـمول مـن وفـورات الشـراء، فيسـتطيع بـيع السـلعة بـالـسعر الـنقدي نـفسه الـذي يـبيع بـه 

الـبائـع اrصـلي، وفـي هـذه اwـالـة يـتقاسـم الـبائـع وا;ـمول عـائـدات الـبيع فـيما بـينهما ûـت قـاعـدة (رابـح - 

رابـح). أمـا إذا لـم يسـتطع ا;ـمول ا.سـتفادة مـن وفـورات الشـراء فسـيضيف ربـحًا يـخصه، ≥ـا سـيرفـع أسـعار 

البيع على ا;ستهلك النهائي. 
أمـا فـي صـيغة (اشـتر اÅن وادفـع .حـقًا)، فـيتوسـط ا;ـمول الـبيع، فيسـدد الـثمن نـقدًا لـلبائـع مسـتفيدًا مـن 

حـسومـات يـخصه بـها أو مـن خـ6ل رفـع الـسعر بـزيـادة مـا يـخصه مـن عـائـد الـتمويـل، ويُقسـط الـبائـع الـثمن 

للمشتري دون زيادة ظاهرة وكأنه يُقدم له ميزة التقسيط مجانًا. 

والـصورة الـنهائـية: مـوقـع ا;ـمول أنـه واقـف بـM الـبائـع وا;شـتري فـي الـتمويـل ا7سـ6مـي، وواقـف ومـتخفٍ 

خـلف الـبائـع فـي صـيغة (اشـتر اÅن وادفـع .حـقًا)، فـفي بـيع التقسـيط تـزداد الـتكلفة مـن قـبل الـبائـع نـفسه أو 

 Mتـبدو الـع6قـة مسـتقرة بـ (ن وادفـع .حـقًاÅاشـتر ا) ا;ـمول الـذي يـتوسـط الشـراء والـبيع، بـينما فـي حـالـة

الـبائـع وا;شـتري إ. أن اتـفاقًـا خـفيًا يجـري فـي اçـلف حـيث يـحسم الـبائـع لـلممول جـزءا مـن ربـحه أو يـضيف 

على سعره ليعوض دخول ا;مول وتوسطه. 

أطراف (اشتر اXن وادفع ^حقًا):  

الـبائـع: هـو الـطرف الـذي يـقبل الـثمن كـقرض (ربـوي) مـن ا;ـمول مـقابـل بـيع السـلعة أو اçـدمـة أو ۱.

سداد مدفوعات لطرف ثالث هو ا;شتري.  
ا;ـمول: هـو شـركـة õـويـل قـصير اrجـل، õـكن ا;شـتري مـن تقسـيط ا;ـبلغ ا;سـتحق عـلى فـترات شهـريـة ۲.

قصيرة اrجل مقابل تسديد القيمة ا;ستحقة للبائع عند حلول آجال اrقساط. 
ا;شتري: هو الذي يشتري السلعة أو اçدمة ويرغب في تقسيط قيمتها دون زيادة (ظاهرة). ۳.

منافع أطراف (اشتر اXن وادفع ^حقًا): 

www.kantakji.com	 	من	 ٨٣الصفحة	 ١٢ 	https://giem.kantakji.com

http://www.kantakji.com
https://giem.kantakji.com


	GIEM-	Volume	No.	144,	June	2024	-	Dhu	al-Qidah	-1445

البائع: تزداد مبيعاته، ويقبض الثمن تقسيطًا، مُخفيًا قبض ديونه اPسومة لقاء الزمن. ۱.

ا;ـمول: يسـتفيد مـن اwـسم ا;ـتفق عـليه مـع الـبائـع، فـكأëـا أقـرضـه مـا. مـقابـل زيـادة تـضاف عـلى ۲.

الشاري في نهاية ا;طاف. 
ا;شتري: يدفع قيمة سلعته أو خدمته تقسيطا دون زيادة (ظاهرة) للبائع. ۳.

تكييف (اشتر اXن وادفع ^حقًا): 

هـو قـرض مـن طـرف ثـالـث خـ6صـته مـال kـال مـع زيـادة مشـروطـة، وهـذا الـقرض قـد جـرّ نـفعًا لـلمقرض ۱.

(ا;تمثل بحيلة تواطؤ البائع وا;مول)، فهو غير جائز. 

هو بيع دين وليس حوالة دين، والديون . تُباع بل تُقضى أو ûُال على مليء. ۲.

هو يقابل حسم الكمبيا.ت ا;عروف أو حسم اrوراق التجارية الشائع، وك6هما غير جائز. ۳.

1وقـد حـاول الـبعض طـرح بـدائـل شـرعـية لـصيغة (اشـتر اÅن وادفـع .حـقًا)، إ. أنـها حـلول غـير نـاجـعة، مـنها:  

 . ، وا.ستصناع في الطلبات عبر التطبيقات 3التداول السلعي للديون 2

إن الـبيع اÅجـل أو التقسـيط الـذي قـدمـه الـتمويـل ا7سـ6مـي يـقدم اwـلول الـكامـلة مـن خـ6ل الـع6قـة ا;ـباشـرة 

بM البائع وا;شتري، أو من خ6ل دخول وسيط ≥ول يشتري ويبيع بينهما.  

وإن الـبدائـل الـتي تـنتهج الـهندسـة العكسـية غـالـبًأ مـا تـأتـي بحـلول ضـعيفة Pـاكـاتـها لـلمنتجات الـربـويـة ≥ـا 

يـفرض عـلى مـهندسـيها أن يـفكروا داخـل الـصندوق، وقـد أوضـحت الـدراسـة اrولـى - ا;ـشار إلـيها - إلـى أن 

ا.ســتخدام ا;ــتكرر للشــراء بــصيغة (اشــتر اÅن وادفــع .حــقًا) مــؤداه الــتراكــم ا;ــفرط لــلديــون، عــلى ا;ــدى 

الـطويـل، وزيـادة إنـفاق ا;شـتريـن، ≥ـا يـؤثـر سـلبًا عـلى سـلوك ا;سـتهلكM فـي ا;ـدى ا;ـتوسـط والـطويـل اrجـل 

1 د. يوسف عظيم الصديقي، البدائل الشرعية لخدمة اشتر ا^ن وادفع Hحقا، بحث منشور على النت ٢٠٢٣ على صفحة 
الكاتب لينكدن.

2 التداول السلعي للديون، الذي يتطلب وجود أصل للتسوية، وتحمل لضمانه ولو لفترة قصيرة، وتبادل 3شعاري القبول 
وا3يجاب بu اFمول والبائع بعد أن يشتري اFمول أصل التسوية ويعرضه عليه للبيع باFرابحة الحالّة. أما عند تملك أصل 

التسوية من قبل البائع فا}صل أن H يبيع اFمول أصل التسوية اFملوك للتاجر وكالة عن مالكه وذلك ابتعادًا عن التورق 
اFنظم. ويستلزم ا}مر تطوير حل رقمي يمكن اFمول من قبول بيع اFرابحة الحالّة وبيع أصل التسوية من قبل البائع لطرف 

ثالث غير اFمول.
3 ا;ستصناع في الطلبات عبر التطبيقات، والتي خلص الباحث في نهاية بحثه إلى بعض الصعوبات في تطبيقها 

باستخدام وكيل است1م لرفض ا}شياء اFستصنعة اFخالفة، وتحمّل اFمول للضمان }ن تدخله تم عبر اHستصناع اFوازي 
Fنع تداخل الحقوق واHلتزامات اFترتبة.
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بـإشـاعـة التضخـم فـي اrسـواق، فـض6ً عـن تخـلف ا;سـتفيديـن عـن سـداد ا;سـتحقات عـليهم لـزيـادة اüـاطـر 

ا.ئتمانية وهذا يشمل فئتي: الضعفاء ماليًا، واLستقرين ماليًا. 

أمـا الـهندسـة ا.بـتكاريـة فـتسمح لـلمهندس ا;ـالـي الـتفكير خـارج الـصندوق ≥ـا يـتيح لـه حـلو.ً أفـضل. لـذلـك 

.بـد لـلتمويـل ا7سـ6مـي مـن الـبقاء خـارج الـصندوق، فـا;ـؤسـسات الـتمويـلية تـبيع وتشـتري، وتـكون أجـيرة أو 

شريكة، وهذا ما لم تعتاده الصيرفة والتمويل التقليدي، ويبدو أنها لن تستوعبه أيضًا. 

كوا.;بور في ۱۰ ذي القعدة ۱٤٤٥ هجري ا;وافق ۱۸ أيار/مايو ۲۰۲٤ مي6دي 
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