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المواد الراكدة بالمخازن 
هاني الطويل 

محاسب

bاذا لديك الكثير من ا£زون الراكد؟ 

فـي ا•ـقيقة، 1 ©ـكنني إخـبارك بـأسـباب محـددة لـوجـود مخـزون فـائـض لـديـك، لـكن ©ـكنني أن أقـدم لـك 

بعض التلميحات ]ساعدتك في معرفة سبب وجود مخزون راكد في مستودعاتك: 

سـوء تـقديـر طـلب الـسوق واbـبيعات اbـناسـبة لـه: قـد Bـد أن لـديـك الـعديـد مـن السـلع وا]ـنتجات الـتي •

1 ©كنك بيعها وذلك بسبب عدم وجود طلب عليها أو حاجة لها. 

خـفض جـودة الـبضائـع لـتلبية الـطلب: ثـم سـيتعg عـليك Nـمل ا]ـسؤولـية 7نـه عـلى الـرغـم مـن أنـك قـد •

تكسـب ا]ـال فـي الـبدايـة، فـقد يـتوقـف عـم)ؤك عـن شـراء الـبضائـع ا?ـاصـة بـك عـندمـا يـ)حـظون انـخفاضًـا 

في جودتها. 

التركيز على بيع منتج واحد: وعدم ا1هتمام با]نتجات ا7خرى. •

استراتيجيات احترافية لبيع ا£زون الراكد من منتجاتك 

۱- بـناء متجـر إلـكترونـي: نـحن بـحاجـة إلـى الـتفكير فـي بـناء متجـر إلـكترونـي ومـحاولـة بـيع اôـزون عـبر 

ا*نــــترنــــت. وســــتساعــــد هــــذه ا?ــــطوة عــــلى ا1نــــتشار والــــوصــــول إلــــى جــــمهور أوســــع، ªــــا يــــزيــــد 

ا]بيعات تلقائيًا. ©كنك التحقق. 

۲- حـاول تـقد• عـروض وخـصومـات k تُـقَاوَم: إن إجـراء عـملية بـيع عـبر ا*نـترنـت ©ـكن أن يـكون فـرصـة 

جيدة لك لتقدœ عروض وخصومات 1 تقاوم على اôزون الراكد وا•صول على عائد على استثمارك. 

هــناك الــعديــد مــن أنــواع ا?ــصومــات اôــتلفة. ونــوصــي بتجــربــة أحــد أكــثرهــا شــيوعًــا، وهــو ”الــتخفيضات 

الـكبرى“ أو كـما يُـعرَف بـالـلغة ا*¨ـليزيـة “Flash Sale“. يـعد فـ)ش سـيل أحـد أكـثر الـطرق فـعالـية 
õــذب انــتباه عــميلك. و©ــكننا اســتخدامــه لــيوم واحــد فــقط وبهــذه الــطريــقة ســتجعل عــم)ءك يــشعرون 

بضرورة الشراء لقصر الوقت ا]تاح لهم. 
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۳- اسـتخدم عـرض BOGO (شـراء مـنتج، وا_ـصول عـلى آخـر مـجانًـا): عـرض BOGO (شـراء 

مـنتج، وا•ـصول عـلى آخـر مـجانًـا) هـو نـوع فـعال لـلغايـة لـزيـادة الـبيع، وعـلى ا7رجـح، سـيكون هـذا هـو خـيارك 

ا7فـضل إذا كـنت تـريـد التخـلص مـن مخـزونـك الـفائـض. ©ـكنك إجـراء خـصومـات بـاõـملة، لـذلـك عـندمـا 

يشتري ا7شخاص أحد منتجاتك، سيحصلون على ا¥خر مجانًا. 

٤- ســوق مــنتجاتــك بــشكل أكــبر: ســتساعــدك هــذه ا1ســتراتــيجية عــلى مــضاعــفة مــبيعاتــك. ســتجعل 

عـم)ءك يـرون نـفس ا]ـنتج فـي أمـاكـن مـتعددة، لـذلـك سـيكونـون تـلقائـيًا أكـثر وعـيًا ´ـنتجاتـك وسـتحفزهـم 

على اتخاذ قرار الشراء. 

٥- عــرض اbــنتجات فــي مجــموعــة أو حــزمــة: إذا قــمت بــإنــشاء مجــموعــة مــتعددة ا]ــنتجات، فســتكون 

عـملية الـبيع أسهـل بـكثير بـالنسـبة لـك. ©ـكنك تـنفيذ هـذه ا1سـتراتـيجية مـن خـ)ل تـقدœ مـنتج قـليل الـبيع 

مع منتج طلبه عالٍ ليمنحك مبيعات أكثر. 

٦- قــدم عــروضـًـا خــاصــة لــعمMئــك ا£ــلصZ: ©ــكنك Nــقيق ا]ــزيــد مــن ا]ــبيعات عــند تــوفــير خــصومــات 

وعـروض لـعم)ئـك اôـلصg وا]ـميزيـن. إن ا1مـتيازات Bـذب الـعم)ء عـلى مسـتوى أعـلى وتـشجع الـو1ء 

للع)مة التجارية. 

۷- قـم بـإعـادة تـسويـق مـنتجاتـك: إذا لـم Nـصل عـلى أي نـتائـج مـرضـية مـن ا1سـتراتـيجيات الـسابـقة، فـكل 

مــا عــليك فــعله هــو إعــادة تــسويــق مــنتجاتــك بــاســتخدام كــلمات مــفتاحــية جــديــدة فــي عــناويــن ا]ــنتجات 

وأوصافها أيضًا. 

۸- ´ــويــل اbشــتريــات إلــى مــسابــقات: حــاول جــذب انــتباه عــم)ئــك عــن طــريــق Nــويــل ا]شــتريــات إلــى 

مـسابـقات. مـا عـليك سـوى تسـليط الـضوء عـلى مـنتج واحـد مـعg ثـم جـعل عـم)ئـك يـدخـلون فـي مـسابـقة 

لشراء منتج ªيز لفترة محدودة. 

عـندمـا ينتهـي الـوقـت اZـدد لـلمسابـقة، سـتحتاج إلـى اخـتيار اسـم أو اسـمg لـلفوز بـجائـزة. ©ـكن أن تـكون 

اõوائز عبارة عن كوبونات خصم لشراء منتجات أخرى بنصف السعر مث)ً، أو بطاقات الهدايا. 
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۹- بـيع الـبضائـع اÇـاصـة بـك bـتاجـر أخـرى كـتصفيات: ©ـكنك دائـمًا بـيع الـبضائـع عـن طـريـق الـتصفية، 

لـذلـك ضـع ذلـك دائـمًا فـي ا1عـتبار. تـبيع جـميع الشـركـات اôـزون الـراكـد لشـركـات أخـرى، لـذا ©ـكنك Bـربـة 

هذه ا1ستراتيجية وستعطيك نتائج رائعة. 
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